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Underskrift
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Pågående anställning
2010-05-19 – 
Hewlett Packard
HP levererar tekniklösningar till konsumenter, företag och institutioner världen över.

Specialist Sales
- Enterprise Storage

-------

Avslutad anställning
2008-05-19 – 20010-05-18
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Tech Data  - 19:e Maj 2008 slutförde Tech Data förvärv av Scribonas operativa tillgångar
Tech Data är en världsledande IT-distributör med rankingen 105 på Fortune 500(r) samt innehar 
den ledande postion i norden efter uppköpet av Scribona.
Product Manager & Specialist Sales
- HP Enterprise Storage & Business Critical Servers


Product Manager – försäljningsansvar, marknadsförning, forecast, inkurans, leverantörs kontakt,
strategiska inköp, prisstrategi.

Presales / Specialist Sales  – ansvara för Tech Data´s top 7 HP enterprise kunder, design/konfiguration/offerering av
komplexa systemlösningar, tillhandahålla teknisk rådgivning, utbilda/föreläsa externt & internt, assistera partners hos slutkund.
Ansvara över HP Enterprise försäljningen i Sverige samt aktivt bearbeta våra 7 specialist partners.
Aktivera samt ansvara för TD partnerprogram som utmärkts till ”best practise” av HP & Azlan EMEA.
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2007-09-01 – 2008-05-19
Scribona AB
Scribona är en ledande IT-distributör i Norden.
Product Manager & Specialist Sales
- HP Volume Storage & Servers


Product Manager – försäljningsansvarig, marknadsförning, forecast, inkurans, scribona webben,

leverantörs kontakt, strategiska inköp, prisstrategi.

Presales / Specialist Sales – design/konfiguration/offerering av systemlösningar,
tillhandahålla teknisk rådgivning, utbilda/föreläsa, assistera partners hos slutkund.
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2006-03-13 – 2007-08-31 (konsulterad av  aditro)
Hewlett Packard
HP levererar tekniklösningar till konsumenter, företag och institutioner världen över.

Partner Sales 
- Commercial & Volume Storage

- Utbilda företag som ingår i HP´s partner program inom sälj, teknik och assistera i slutkundscase.
* Föreläsa ute hos partners / slutkunder kring HP´s lösningar med fokus på datalagring / servrar  och 

även pc  med målet att styrka och bibehålla relationen till HP´s Preffered Partners. 
Assistera partners i slutkundscase samt hålla föredrag och seminarier på events.
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2005-05-17 – 2006-03-13
ONOFF Sverige AB - Butikssäljare
ONOFF är ett detaljhandelsföretag som gör det enklare och roligare att handla och använda ny teknik.

- Säljare av Data/IT, TV, Hi-fi, Vitvaror
- Branschansvarig Data/IT 
* Placering, 6:a i Sverige tävlingen, nominerad till årets rookie 2005.
* Samtliga säljresultat är presterade under anställningsgraden deltid, 55 - 70%.
2004-02-04 – 2005-05-13
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Mobilett AB - Innesäljare
Mobilett AB är återförsäljare av fast & mobil telefoni, handdatorer, tillbehör och abonnemang via internet.

- Återförsäljare till Telia och Vodafone mot dess företagskunder. 
* Månadens säljare (april, maj, juni 2004).
-------
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Avslutad utbildning

2000-08-20 – 2003-06-01
Systemvetarprogrammet 120p
Kunskap om modern informationsteknik (IT) och dess användning i verksamheter.

- Filosofie kandidatexamen med huvudämne informatik
Examensarbete
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2003-01-01 – 2003-06-30
Informatik C
Titel: Guideline för utveckling av streamingapplikationer med hjälp av databaser
- Vi utvecklade en streamingapplikation åt Glidecom Networks AB - Borlänge.

1997-08-20 – 2000-06-01
Naturvetarprogrammet, inriktning natur
En allmän studieförberedande utbildning där fokus ligger på de naturvetenskapliga ämnena.

- Gymnasieexamen
-------

Språkkunskaper

Svenska         - flytande i tal och skrift.
Engelska        - flytande i tal och goda kunskaper i skrift.
-------

Körkort

Bil (1999-10-28) – Tung MC (2003-09-18)

- AB* ** ** / *
-------

Certifieringar  -  www.boonrod.com/cv
Accredited Presales Consultant
· HP StorageWorks Solutions [2009]

· HP Integrity Server Solutions [2009]

· HP Enterprise Storage Solutions [2008]

Accredited Sales Consultant

· HP Enterprise Storage Solutions [2009]

· HP Integrity Server Solutions [2008]

· HP BladeSystem Sales Consultant [2007]

· HP Service Sales Consultant [2008]

Accredited Sales Professional
· HP Enterprise Solutions [2009]

· HP Service Sales [2008]
· HP ProCurve Networking [2009]
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